
Basware Katalogihallintapalvelut

Sähköinen hankintajärjestelmä, kuten Basware Purchase Management, 
tehostaa organisaation hankintaprosessia tarjoamalla kustannustehokkaan 
tavan hallita ja yhdenmukaistaa hankintaehdotusten luomista, hyväksyntää 
ja tilausprosessia. Täysi hyöty hankintajärjestelmästä saadaan silloin, kun 
suurin osa ostamisesta on ohjattua tuoteluetteloiden avulla ja ostot kohdis-
tetaan sopimustoimittajille.

Tehokas tapa lisätä näkyvyyttä kuluihin ja kont-
rollia sopimusehtojen hyödyntämiseen on lisätä 
tuotekatalogeihin perustuvaa ostamista. Basware 
Katalogihallintapalveluiden avulla osto-organi-
saatiot saavat säännöllisesti käyttöönsä tär-
keimpien toimittajien päivitetyt tuoteluettelot. 
Näin ostamisesta saadaan hallittua ja läpinäky-
vää, kun loppukäyttäjillä on hankintajärjestel-
mässä valittavanaan vain sovitut nimikkeet.

Pakettiratkaisu tarjoaa Baswaren avoimen ver-
kon kautta yrityksille kattavat sähköiset tuote-
luettelopalvelut, jotka mahdollistavat tuoteluet-
teloiden vastaanoton toimittajilta, sisällön vali-
doinnin ja julkaisun hankintajärjestelmässä sen 
pääkäyttäjien toimesta. Ostajien ja toimittajien 
välinen yhteistyö tehostuu ja toimittajat voivat 
parantaa palveluaan luomalla ja ylläpitämällä 
vaivattomasti asiakaskohtaisia tuoteluetteloita. 
Toimittaja voi myös lähettää päivitetyt versiot 
asiakkaille helposti suoraan järjestelmästä, 
jossa tuoteluetteloa ylläpidetään.

Osto-organisaatiot voivat vertailla ja hallinnoida 
toimittajakatalogeja, niiden sisältöä ja eri ver-
sioita ennen tuotenimikkeiden julkaisua hankinta-
järjestelmään. Näin hankintaehdotukset ja tilauk-
set kohdistuvat aina nimikkeisiin, joilla on ajan-
tasaiset tiedot ja hinnat. 

Parhaat käytännöt 
toimittajien aktivointiin 
Osana Katalogihallintapalveluita Baswaren 
aktivointitiimi kontaktoi ja integroi toimittajat 
lähettämään katalogeja osto-organisaatiolle. 
Tällöin hankintatoimen henkilöstö voi keskit-
tyä tuoteluetteloiden sisällön ja toimittaja-
yhteistyön ylläpitoon ja kehittämiseen 
 teknisten yksityiskohtien, kuten tiedosto-
muotojen tai tuoteluokituksien selvittelyn 
sijaan.

Toimittaja-aktivointiprojektin tuloksena han-
kintaorganisaatio voi automatisoida hankinta-
prosesseja pidemmälle, tukea katalogipohjaista 
ostamista ja aloittaa sähköisten transaktioiden 
välityksen toimittajien kanssa sähköisten tilaus-

Kasvata tuoteluetteloihin perustuvien ostojen 
määrää ja varmista sopimusehtojen hyödyntäminen 

ten ja verkkolaskujen muodossa. Kun tilauksen 
sisältö vastaa toimittajasopimuksessa neuvotel-
tuja hintoja ja toimitusehtoja, on tilaaminen ja 
sitä seuraavan ostolaskun käsittely nopeampaa 
ja tehokkaampaa.

Katalogien välitys 
avoimessa verkossa
Mitä todennäköisimmin osa tärkeimmistä toimit-
tajista ei käytä samaa palveluntarjoajaa tuote-
katalogien hallinnointiin. Toisen palveluntarjoa-
jan käyttö ei kuitenkaan ole este toimittajan 
tuotekatalogien käytölle omassa organisaa-
tiossa.

Katalogihallintapalvelut ovat osa Baswaren 
avoimen verkon strategiaa. Avoimen verkon 
kautta verkkolaskut, katalogit ja hankintasano-
mat — kuten tilaukset ja tilausvahvistukset — liik-
kuvat myyjien ja asiakkaiden välillä sujuvasti 
erilaisista standardeista, sijainnista tai operaat-
toreista riippumatta.

Katalogihallintapalveluiden, toimittaja-aktivoin-
nin ja avoimen verkon avulla organisaatiot voi-
vat käydä kauppaa maailmanlaajuisesti yhä 
useampien toimittajien kanssa.

Hyödyt

Lisää näkyvyyttä kuluihin ja sopi-
musehtojen noudattamiseen

Parantaa loppukäyttäjän käytettä-
vyyttä ostotilausjärjestelmissä

Lisää kuluanalyysin ja raportoinnin 
tarkkuutta

Nostaa hankinnasta maksuun 
-prosessin automaatioastetta

Poistaa tarvetta selvitellä teknisiä 
yksityiskohtia

Tiivistää toimittajayhteistyötä

Auttaa keskittämään ostoja 
 strategisille toimittajille

Toimittajayhteistyön seuraaminen 
ja hallinnointi helpottuu

Lisää tuoteluettelopohjaista 
 ostamista valituilta toimittajilta 
maailmanlaajuisesti

Ominaisuudet

Pakettiratkaisu — Laadukkaat 
ratkaisut katalogien hallintaan, 
ammattimaiset palvelut työkalujen 
käyttöönottoon sekä integrointiin 
sähköisiin hankintajärjestelmiin

Toimittaja-aktivointi — Työkalut 
katalogien luomiseen toimittajille, 
asiantuntevan henkilökunnan tuki

Baswaren avoin verkko 
— Yhdistää ostajat ja myyjät 
maailmanlaajuisesti

Katalogin oikeellisuus — Osto-
organisaatiot välttyvät katalogin 
teknisten yksityiskohtien 
selvittelyltä

Palveluna tarjottu ratkaisu — 
Ennakoi kustannukset ja maksa 
käytön mukaan vain alkuinves-
toinnin hinnalla. 

Win/Win — Työkalut toimittajille ja 
osto-organisaatioille tuoteluette-
loiden hallintaan

Toimittaja

Toimittaja

Toimittaja
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Baswaren ratkaisut ohjaavat talousyksikköjä menestykseen

Baswaren talousprosessien 
automatisointimalli

Kehittyvä organisaatio

Sähköinen ostolaskujen kierrätys 
lisää läpinäkyvyyttä toimittaja-
kohtaisiin maksusitoumuksiin ja 
helpottaa kassavirran ennusta-
mista. Verkkolaskuja vastaan-
otetaan suurimmilta toimittajilta. 
Luotettavuus ja ketteryys lisäänty-
vät, kun siirrytään taulukkolasken-
nasta automaatiota tuovaan suun-
nittelu- ja raportointijärjestelmään.

Koordinoidut toiminnot

Prosessiautomaatio yhdistää toi-
mintatapoja talouden ja hankinnan 
välillä. Sähköinen hankintajärjes-
telmä vähentää villiä ostamista ja 
integroi toimittajat osaksi hankin-
nan ja talouden prosesseja. Jousta-
van suunnittelu- ja raportointijär-
jestelmän avulla siirrytään eurojen 
budjetoinnista aidosti liiketoiminta-
lähtöiseen eli organisaation ansain-
talogiikkaan perustuvaan suunnit-
teluun.

Verkottuminen

Toimittajat integroidaan tiiviisti 
osaksi organisaation hankinnasta 
maksuun -prosessia. Katalogipoh-
jainen ostaminen, sähköinen tilaa-
minen ja verkkolasku lisäävät kykyä 
ennustaa kassavirtaa. Liiketoimin-
talähtöinen suunnittelu sekä eri 
järjestelmien integraatio auttavat 
näkemään tulevaisuuteen tarkem-
min ja luotettavammin. Verkottu-
malla organisaatio saavuttaa sel-
vää kilpailuetua muuttuvissa mark-
kinaolosuhteissa. Sisäisen ja 
ulkoisen laskennan yhdistäminen 
tehostaa prosesseja entisestään 
kun käytössä ovat samasta läh-
teestä saatavat luvut ja vältytään 
tuplatöiltä.

Dynaamiset prosessit

Tehostuneet talousprosessit paran-
tavat organisaation toiminnan 
tuottavuutta. Täydellisen läpinäky-
vyyden ansiosta organisaatio pys-
tyy helposti reagoimaan muuttu-
vaan toimintaympäristöön.

Olemme luoneet talousprosessien automatisoin-
timallin, jonka avulla organisaatiot voivat kehit-
tää toimintojaan kontrolloidusti. Malli on jaettu 
neljään portaaseen, joista jokainen vaihe lisää 
taloudellista joustavuutta, talousprosessien 
hallintaa ja läpinäkyvyyttä sekä helpottaa sopi-
musten noudattamista. Malli mahdollistaa myös 
hankinnan ja talouden prosessien yhdistämisen. 

Kun toimintojen integroituminen sisäisten ja 
ulkoisten yhteistyökumppaneiden kanssa lisään-
tyy, se tuo läpinäkyvyyttä ja hallittavuutta 
talouden koko ketjuun. Säännöstenmukaisuus 
toimintatavoissa ja sopimusten noudattaminen 

parantavat prosessien läpinäkyvyyttä ja kustan-
nuskontrollia. Nopea reagointi maksustrategioi-
den ja kassavirran suunnittelussa, sekä entistä 
tarkemmat ennusteet syn tyvät talouden ja han-
kinnan yhteistyöstä.  

Manuaalisten ja virhealttiiden rutiinitehtävien 
automatisointi tehostaa toimintaa huomatta-
vasti. Myös toimittajat hyötyvät automatisoi-
duista toimintatavoista: Sähköinen tilaaminen ja 
verkkolasku tiivistävät myyjän ja ostajan välistä 
yhteistyötä ja integroivat myyjän osaksi ostajan 
prosesseja. Tällöin myyjästä tulee ostajan stra-
teginen yhteistyökumppani.

Basware auttaa organisaatioita kehittämään talous- ja hankintatoimintojaan 
hankinnasta maksuun sekä talousohjauksen ratkaisujen avulla. Ratkaisuja 
käyttävät yli 1 500 organisaatiota ja miljoona loppukäyttäjää yli 50 maassa. 
Baswaren avoin verkko yhdistää yli 320 000 verkkolaskuja tai hankinta-
sanomia lähettävää ja vastaanottavaa organisaatiota maailmanlaajuisesti.
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